WORKSHOP:

Jak si vyjednat nejlepsi
\ vysledek

\\ doc. Ing. Ondfej Vojacek, Ph.D.
e 8.2.2025v 15:30 hod.
PREZENCNE

........

Srdecné vas zveme na
PREZENCN/ workshop na téma

Jak si vyjednat nejlepsi
vysledek

Lektor:
doc. Ing. Ondrej Vojacek, Ph.D.,

orofesionalni vyjednavac, VS pedagog a ekonom

Kdy: SOBOTA 8. 2. 2025, 15:30 - 16:45 hod. + diskuze
Kde: WELLNESS HOTEL STEP - Malletova 1141/4, Praha 9

Svou  Ucast, prosim, potvrzujte na e-mailovou  adresu
pozvanka@esbm.cz. Kapacita workshopu je omezena.

Akce je zdarma.

Pokud budete chtit vystavit certifikat stvrzujici vasi Ucast, kontaktujte
nas na e-mailu. pozvanka@esbm.cz. Certifikdt je zpoplatnen
castkou 500 Kc.
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ANOTACE WORKSHOPU

Kdo umi wyjednavat, dosahuje wvysledku, i kdyz okolnosti nejsou
nakloneny v jeho prospech. VWyjednavani je proces s jasnymi pravidly
a postupy, které vedou k uspéechu. Kdo nevyjednava vedome,
nedosahne nejlepsino moznéeho vysledku. To plati dvojnasob u cenovych
jednani. Kdo nema pod kontrolou sve reakce, tomu zkusena protistrana
snadno ,vidi do karet”.

Na workshopu vam strucne predstavim zakladni pravidla vyjednavani
podle FBI a Harvardu a ukazeme si, jak je aplikovat pri jednanich
s konkurenci, zakazniky i v ramci firmy. Upozornim vas na nejcastejsi
chyby, kterych se dopousti vétsSina podnikatelu bez tréninku vyjednavani
- a které vas mohou stat penize kazdy den.

Spolecne zjistime, jak na tom jste, a naznacime smer vaseho dalsiho
rozvoje, abyste byli jesté Uspesnéjsi.

MEDAILONEK LEKTORA

Doc. Ing. Ondrej Vojacek, Ph.D. Je
profesionalni vyjednavacC se zamerenim na
oblast cenového vyjednavani, akvizic klientd
a firem a reSeni obchodnich i soukromo-
oravnich spord. Resf 10 - 15 komplexnich
vyjednavani rocne a trénuje vyjednavani 25
- 45 dnd v roce. Ma zkuSenosti
Z evropskych jednani k transpozici legislativy
| z konzultacniho businessu.

Své firemni i soukromé klienty uspesne zastupoval v rade slozitych
vyjednavani. Je najiman jako externi wvyjednavaC a konzultant pri
dulezitych obchodnich vyjednavanich firem ruznych velikosti. Vyjednava
samostatné, jako ¢len vyjednavaciho tymu klientd nebo v tymu s dalsSim
vyjednavacem. Vede firemni tréninky a individualni koucink na miru pro
CEO a management firem.

Je autorem tréninku vyjednavani ,Strategie a psychologie ve vyjednavani’,
kde se zameruje zejména na cenova vyjednavani a prenos nejnovejsich
poznatku behaviordlni psychologie a Harvardského principialniho

vyjednavani a technik FBI za jednaci stul.

Svou registraci potvrzujete Ucast na akci a udélujete spolecnosti European School of Business & Management SE,
IC: 29299306, souhlas s pofizovanim obrazového zaznamu za Gcelem umisténi na stranky www.esbm.cz a sociéini
sité spolecnosti (Facebook, Instagram, X, LinkedIn). Spolecnost se zavazuje, ze obrazove zaznamy neposkytne treti
strane.


http://www.esbm.cz/

